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	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
其他:电话会议

	参与单位名称及人员姓名
	中泰证券  谢木青；国金证券  袁维；新华资产  张晓蕾；
兴业证券  张佳博

	时间
	2017年4月27日17:00—17:30

	地点
	电话会议

	上市公司接待人员姓名
	总裁丁伟、董事会秘书王锡林、财务总监罗芳、证代宋钰锟

	投资者关系活动主要内容介绍

	交流纪要：
本次电话会议首先由董事会秘书王锡林先生向与会人员简单介绍了公司2017年第一季度报告的主要经营数据和公司2017年一季度的经营情况，然后就与会者关注的一季报有关问题以问答方式进行了交流沟通：
Q1：公司一季度出现业绩下滑的原因是什么？
A1：今年以来，公司紧密围绕未来三年发展战略目标，以产品为核心，以客户为导向，深化内部组织结构调整，推行扁平化管理，积极布局核心产品线，以更好满足终端客户需求。报告期内，公司代理业务保持较快增长；由于消化渠道库存原因，当期自产试剂销售出现一定下滑。
Q2：公司未来影响业绩的不利因素要持续多久？
A2：公司将2017年作为一个战略部署的时期，也将持续在产品布局、渠道整合方面下功夫，公司代理的Biokit化学发光仪的业务也将在今年取得一定成果，公司出口业务也在恢复过程中，血筛业务在经过去年政策红利后，试剂业务今年也将继续保持平稳增长的势头，我们也希望尽快让市场看到我们努力的成果，也相信会越来越好。
Q3：公司外延并购方面何时会有新的进展？有哪些考虑？
Q4：方源入主之后，已经确定了“内生增长+外延并购”的公司发展战略。相关的并购资源和标的公司也一直在关注、寻找，相关的工作也都有在进行，既要关注标的的产品优势、技术优势，又要考量标的的销售收入及利润贡献，希望对公司短中长期的财务效益都会带来明显贡献。公司会全力推进并购项目的进展。
Q4：未来公司在渠道整合方面有哪些考虑？
A4：公司会积极把握市场机会，利用公司的产品优势和品牌优势，寻找渠道并购的机会，与区域性的平台进行合作的机会，在去年成功试点医院集中采购托管的模式，在优势区域开展产品的定点打包模式。这些探索和尝试最终目的还是利用公司全产品线的优势和依靠对优质客户的把控，实现对公司产品的推广。
Q5：公司在内部组织结构调整方面有哪些变化：
A5：公司内部组织结构的调整始终围绕以产品为核心，以客户为导向的理念，成立了中心实验室事业部、POCT事业部、进一步强化分子诊断事业部的建设，将研发、市场人员按产品纳入事业部管理架构，发挥研发、市场的协同效应，进一步提高效率，满足市场竞争的需要。


	日期
	2017年4月28日



