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	投资者关系活动类别

	特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他:电话会议

	参与单位名称及人员姓名
	广证恒生  陈家华  王静；申万菱信  杨杨；

	时间
	2017年3月2日10:00—11:00

	地点
	上海市钦州北路1189号公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书王锡林、证券事务代表宋钰锟

	投资者关系活动主要内容介绍

	交流纪要：
本次调研活动，公司首先向与会人员简单介绍了公司所处行业和公司的基本情况，然后就大家关注的问题进行了交流沟通：
Q1： 公司与Biokit的合作开展情况如何？
A1: 年初公司与Biokit签订了战略联盟和分销协议，公司此次引进的Biokit化学发光系列产品，与公司自有的化学发光产品以及TGS的化学发光产品相比是有不同的市场定位。公司自产的卓越系列定位在二级市场，意大利TGS将来的国产化产品定位中高端细分市场，和进口产品竞争。西班牙Biokit系列，是一种相当轻巧的小型仪器，可以满足不同终端市场的差异化需求，该仪器设计精密小巧，使用方便，加上其配套的多项高质量免疫检测试剂，可以为国内各类医疗机构提供灵活高效的解决方案,三者是不同的市场定位，互为补充。
Q2:公司与通许县人民医院之间的集采业务对公司未来业绩的贡献情况如何？ 
A2: 双方签订集中采购协议，约定未来8年科榕医疗全权负责医院全部仪器与试剂耗材整体供应、物流与维护的解决方案。通过此次与通许县人民医院达成的集中采购统一配送业务合作，创新公司经营业务模式，延伸产业链，发挥公司全产品线的集成优势，拉动公司自产试剂仪器及代理产品的销售，进一步提高科华品牌对终端的服务覆盖能力，同时也降低了医院的集中采购成本，实现双赢。公司也会努力寻找更多的终端业务合作机会，希望有更多科华的产品服务到终端。
Q3：意大利TGS公司的整合情况？
A3：公司2015年收购的意大利TGS，有非常好的化学发光仪器平台和试剂组合，在技术上明显领先于国内生产企业。公司研发部门已与TGS团队全面对接，并就研发、技术、产品等方面的整合制定了详细的工作计划和时间表，公司将根据国内法规要求尽快完成临床、注册、审批等程序，实现TGS产品的注册和国产化，产品将定位在高端市场与进口产品竞争。
Q4：化学发光业务的推广情况如何？
A4:化学发光业务目前还处于市场导入阶段，但也是公司重点投入并看好未来增长的一个细分业务领域，除了自身已经上市的自产系列，同时也签了前面提到的Biokit 的国内代理业务，再加上意大利TGS的化学发光产品，通过不同的市场定位，互为补充，为终端提供更多选择。
[bookmark: _GoBack]Q5：公司分子诊断业务今年会是什么表现？
A5：血筛招标受益于国家政策，全国所有血站都在开展，给我们带来很好的发展机会。2017年希望在已占领的终端市场找到更多机会，实现持续稳定较快的销售增长。 
Q6:公司在产业整合或者并购方面有哪些考虑？
A6: 方源入主之后，已经确定了“内生增长+外延并购”的公司发展战略。TGS项目公司更看重的是技术优势和发光产品的领先优势，对公司的短期利润贡献不是很大。目前公司寻找的并购标的将会既要关注其产品优势、技术优势，又要考量其销售收入及利润贡献，对公司短中长期的财务效益都会带来明显贡献。公司会全力推进并购项目的进展。

	日期
	2017年3月2日





