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上海科华生物工程股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：2016004
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他:股东大会问答

	参与单位名称及人员姓名
	榕树投资管理有限公司  翟敬勇；
连捷投资集团有限公司 葛宇新；
西藏通信证券 何玮；
天风证券  余方升；
东方证券  王树娟；
中金公司  何子瑜；
兴业证券  储乐延

	时间
	2016年6月16日14:00—15:00

	地点
	上海市漕宝路509号，上海新园华美达广场酒店兴园厅

	上市公司接待人员姓名
	董事长唐伟国、董事会秘书王锡林、财务总监罗芳、证券事务代表宋钰锟

	投资者关系活动主要内容介绍

	交流纪要：
公司2015年度股东大会于2016年6月16日召开，会中公司与相关投资者进行了互动与交流，以下是本次交流的主要内容：
1、 公司出口业务的恢复情况现在进展如何？
公司已于今年3月完成了WHO对公司的现场审查和技术文档的审核，完成了所有WHO要求的必须履行的前提性程序。目前正在履行WHO的行政审核程序，公司正加紧与WHO的沟通，希望尽快收到WHO的确认通知，这样下半年的出口业务将得到恢复，对公司下半年和明年乃至以后的公司的经营情况带来积极的影响。
2、 总经理辞职已经有半年时间了，不知新的总经理何时能到位？
公司一直在寻找、遴选合适的总经理人选，目前已经取得了几个候选人选，正在沟通评估当中。公司继续推进该项工作并及时履行相关程序，与此同时，公司新聘任王东先生为公司的常务副总经理人选，主要负责公司的市场销售，王东先生有丰富的IVD行业从业经历，熟悉行业背景，又有丰富的领导和管理经验。在新的总经理到位之前，仍由公司董事长唐总代为行使总经理职权，公司的各项业务开展、各部门间的衔接与配合都很顺畅，不受任何影响。
3、 公司近三年的业绩增长速度低于历史水平，公司能否分析一下原因？
[bookmark: _GoBack]首先，公司2015年度经营情况与2014年度相比，公司出售了真空采血管业务，影响了一部分销售收入；其次，公司在2015年度经营过程中受到血筛招标延后和出口业务停滞的客观因素影响之外，我们也进行了深刻地总结，去探寻我们自身存在的一些问题，公司作为老牌的IVD企业，在外部市场竞争格局快速变化的过程中，公司需要较快的适应能力和快速应变能力，在2015年包括今年上半年，公司内部做了很多建设性工作，这是需要一定的时间才能反映到报表当中，我们希望也相信在今后能够看到相应的结果。
4、 公司在产品更新，升级方面的情况怎样？
在国内IVD公司当中，公司产品线最全。新产品的开发和升级是需要几年的周期，比如公司今年一季度的分子诊断业务大幅增长，这也表明公司在前几年所做的工作开始取得成果。公司在新产品的开发，产品的升级和更新方面从未停止，包括公司收购的意大利TGS公司的产品和技术的整合同样需要一个周期，公司研发部门已与TGS团队全面对接，并就研发、技术、产品等方面的整合制定了详细的工作计划和时间表，技术转移工作已经开展并在加速推进当中，公司将根据国内法规要求尽快完成临床、注册、审批等程序，争取尽快上市。
5、 公司销售收入尤其是传统生化业务在一季度增速明显，公司能否介绍下公司做了哪些调整？
从一季度的情况来看，传统生化业务中的一些竞争对手在一季度中的业绩并不理想，但我们增速明显，主要有以下几个主要方面：公司优化市场竞争策略，提升终端市场的服务，整合公司内部资源，再就是公司适当调整了一部分产品价格，差异性提价和降价，优化产品价格系统以更好地适应市场竞争，还有就是公司持续加强对销售队伍的培训。
6、 TGS公司的情况介绍以及公司与TGS公司的整合情况。
公司在欧洲市场有销售收入的，但它的研发投入占比较大，所以目前是盈亏平衡状态，公司收购它是具有战略意义的，首先它原有的产品和技术与公司现有的产品和技术不产生冲突和替代，对公司是一个有利的补充。双方目前的整合进展一切顺利，产品完成注册后也会在国内市场进行推广。
7、 公司股权激励计划情况以及后续有什么安排？
2015年公司推出第一期股权激励计划，是公司建立市场化激励机制的重要开始，公司将认真研究市场发展情况，适时持续实施市场化的股权激励方案，保障股权激励政策落地的常态化制度化，以更好地激励中高层以及核心业务骨干勤勉尽责，关注公司经营绩效，重视经营质量，关注公司中长期发展目标，从而提升公司的长远价值，也真正实现股权激励的目的。
8、 化学发光业务的规模有多大，化学发光与酶免业务是否有互补作用。
公司的化学发光业务目前还是初始阶段，到今年年底公司计划取得40个左右的产品文号，届时会初具规模；
公司化学发光与酶免业务互为补充，科华是国内酶免方面规模最大的公司，主要产品集中在乙肝、丙肝、艾滋等传染病方面，而公司化学放光业务则主要集中在肿瘤标志物、性激素、甲状腺检测以及以后与TGS一起做的优生优育、自免疾病方面，产品定位是互为补充的，而且从成本方面以及实际效果来看，化学发光也不能完全取代酶免。
9、 公司在并购方面是否有潜在的标的，公司考虑并购标的主要考虑哪些方面？
内生增长+外延并购是公司已经确定的发展战略，并购视野覆盖国内和国际市场，与公司主业相关的细分领域均是公司考虑的范围希望能够在并购方面取得进一步的成果，如有达到可以公开的信息，公司会及时公告披露。



	日期
	2016年6月17日



