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投资者关系活动记录表
                                                      编号：2016002
	投资者关系活动类别

	特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他:电话会议

	参与单位名称及人员姓名
	国金证券  李敬雷；巨杉资本  柯润楠；
上投摩根  方钰涵；中银基金  谢  峰；
长城证券  彭学龄；

	时间
	2016年5月5日15:00—16:00

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书王锡林、证券事务代表宋钰锟

	投资者关系活动主要内容介绍

	交流纪要：
本次调研活动，首先由公司董事会秘书王锡林先生就公司2015年度报告和2016年第一季度报告的相关内容进行了说明，简要概括了公司2015年度和2016年第一季度公司的主要经营情况，接下来以问答方式就市场关心、关注的问题进行了解答，主要内容如下：
1、 影响公司2015年度业绩最主要的两个原因，目前的情况是怎样的？
血筛业务方面，从2015年下半年陆续开始的各地招标中，公司先后在江苏、广西、河北、甘肃、吉林等省集中采购中竞标成功，同时，在广东、浙江、山东等省非集中采购市场中也取得较好成绩，中标成绩在国内同行中处于领先，2016年度会陆续贡献经营业绩；
出口业务方面，公司已于今年3月完成了WHO对公司的现场审查和技术文档的审核。目前公司正加紧与WHO的沟通，协调国际验证机构对公司样本品质的专业评估及报告出具沟通等专业工作，推进WHO在满足审核流程的前提下，尽早批复最终审核结果，争取尽快恢复国际业务增长。

2、 从公司2016年第一季度的情况来看公司各项业务已经出现了恢复性增长，能否再详细介绍一下？ 
从公司第一季度的经营情况来看，除了出口业务仍未恢复之外，其他各项业务均有不同幅度的增长，在报告中公司也提到了生活试剂和分子诊断试剂分别增长了18%和206%，公司传统业务生化和酶免方面实现增长，主要还是基于公司自2015年开始并持续加强了渠道拓展和管理，优化市场策略等工作，进一步发掘公司在终端市场的潜能，整合销售团队，这一系列工作也逐渐在实现预期的效果，后续公司还将继续优化结构，根据市场状况优化市场策略，继续巩固公司在生化、酶免等传统业务方面的龙头地位。

3、 公司前任总经理辞职也有一段时间了，不知新的总经理何时能到位？
公司一直在寻找、遴选合适的总经理人选，与此同时，公司刚在4月底公告了新聘任的常务副总经理人选——王东先生，主要负责公司的市场销售，王东先生有丰富的IVD行业从业经历，熟悉行业背景，又有丰富的领导和管理经验。在新的总经理到位之前，仍由公司董事长唐总代为行使总经理职权，公司的各项业务开展、各部门间的衔接与配合都很顺畅，不受任何影响。

4、 公司与康圣环球方面的战略合作后续有什么进展吗？
公司在2015年9月与康圣环球签订了战略合作框架协议，从这个战略框架协议的内容理解，公司与康盛环球的合作可以概括为以下几个层面：首先是业务层面，康盛环球一直都是公司的客户，其在PCR检测项目中所需的PCR试剂将优先使用科华产品；其次是合作，公司后续将与康盛环球共同探索并寻求进一步的能够实现双方共赢的合作方式。

5、 公司并购的意大利TGS公司目前的整合进程如何？
公司研发部门已与TGS团队全面对接，并就研发、技术、产品等方面的整合制定了详细的工作计划和时间表，技术转移工作已经开展并在加速推进当中，公司将根据国内法规要求尽快完成临床、注册、审批等程序，争取尽快上市。

6、 [bookmark: _GoBack]公司化学发光业务的推广情况如何？
化学发光业务是公司未来发展的重要业务领域，公司会继续加大推广力度、加大研发力度，目前公司的重点依旧是市场布局，抢占终端市场，目前，公司化学发光仪器已成功进入华南、西南、华中、东北等区域市场并实现了正常销售，随着市场布局和产品注册达到一定规模，业绩贡献将会体现出来在化学发光试剂方面，试剂种类方面计划年底前将累计取得近40个化学发光产品注册证，这也将进一步提高公司化学发光产品在市场上的竞争力。

7、 公司股权激励计划情况以及后续有什么安排？
2015年公司推出第一期股权激励计划，是公司建立市场化激励机制的重要开始，公司将认真研究市场发展情况，适时持续实施市场化的股权激励方案，保障股权激励政策落地的常态化制度化，以更好地激励中高层以及核心业务骨干勤勉尽责，关注公司经营绩效，重视经营质量，关注公司中长期发展目标，从而提升公司的长远价值，也真正实现股权激励的目的。

8、 公司关于未来的发展战略是怎样的？
公司发展战略可以总结为“内生增长+外延并购”，对内公司将继续专注主业，内部挖潜，巩固公司生化、酶免传统业务的行业领先地位，大力推广化学发光业务，争取尽快恢复出口业务，在此基础上，尝试从“试剂+仪器”的业务模式渐进涉足“服务”领域以带动公司产品销售，同时延伸公司产业链，提高公司产品的附加值；，对外将充分利用资本市场提供的良好平台，积极寻求与公司所从事的业务及发展目标相匹配的外延式并购机会，扩大业务规模。


	日期
	2016年5月6日



